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Toegang tot financiële diensten Financial inclusion

5 Dimensies van Impact

34%
NAV in lokale valuta

57%
Lage en lager-midden inkomenslanden

WAT was het resultaat?
66 financiële instellingen (FI's) ontvingen financiering 
om hun MKB-portefeuille te laten groeien. 

WIE profiteert?

MKB-bedrijven met beperkte/geen toegang tot  
kapitaal in 30 opkomende en ontwikkelingslanden. 

HOEVEEL was het resultaat?
24,3 mln eindklanten bereikt (CIFIF (I)* = 242.116).

5,8 mln MKB-bedrijven gefinancierd (CIFIF (I)* = 123.462). 
2,3 mln ondernemers die voor het eerst een lening 
afsluiten (CIFIF (I)* = 43.654).

BIJDRAGE
16 leningen in lokale valuta aan FI's.
80% FI's bieden trainingen in financiële geletterdheid. 
44% FI's bieden trainingen in business development.

RISICO
94% van de FI's hebben zich formeel geabonneerd op 
het Client protection pathway.

Dankzij de fondsinvesteringen groeit de MKB-portefeuille van de lokale financiële 
instellingen (FI's) toe en kunnen meer MKB's financiering krijgen. 

Sinds 2014 heeft CIFIF (I) 667 miljoen euro geïnvesteerd in lokale financiële 
instellingen, die financiële diensten hebben verleend aan ongeveer 2,44 
miljoen eindklanten, waarmee het fonds ongeveer 7,2 miljoen huishoudleden 
heeft gesteund**.

Het Fonds draagt positief bij aan de volgende SDG's:

66
Financiële instellingen hebben financiering ontvangen. 

13,6 miljoen
MKB's en huishoudens met laag inkomen hebben 
gebruikt gemaakt van financiële diensten.

195.182
van deze MKB's en huishoudens met laag inkomen 
kunnen worden toegeschreven aan de CIFIF (I) 
investeringen in 2025.

Cardano Impact Financial Inclusion Fund (I) Impact resultaten 2025

Sinds 2007 kan Cardano gezien worden als een voorloper op het gebied van investeren in microfinanciering. 

Het Cardano Impact Financial Inclusion Fund (I) (CIFIF (I)) richt zich op het vergroten van (digitale) toegang tot 

verantwoorde en betaalbare financiële producten en diensten voor micro-ondernemers, kleine en middelgrote 

ondernemingen (MKB's) en huishoudens met een laag inkomen in opkomende markten. Dit met als doel het 

stimuleren van inkomengenererende activiteiten en het ondersteunen van huishoudens met een laag inkomen 

bij het voorzien in hun basisbehoeften. CIFIF (I) is een open-end fonds dat in 2014 is gelanceerd. Hieronder een 

overzicht van de impact highlights van 2025, voor meer details zie het volledige Annual Impact Report 2025. 
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*CIFIF (I)* =Toerekenbare impact: het aandeel van het totale aantal eindklanten dat door alle financiële instellingen wordt bediend, geschaald naar de omvang van de investering van
het Fonds in verhouding tot de totale activa van elk individueel bedrijf.
**We gaan ervan uit dat extra inkomen ten goede komt aan andere leden van het huishouden en dat huishoudens wereldwijd gemiddeld uit 5 leden bestaan.

Op de lange termijn wil het fonds het lokale midden- en 
kleinbedrijf laten groeien, een bijdrage leveren aan vrouwen 
empowerment en huishoudens met een laag inkomen 
ondersteunen. 

https://www.cardano.nl/download/19586/


Dr. Iván Campos runt al ruim acht jaar zijn
fysiotherapiepraktijk binnen het grote particuliere
ziekenhuisnetwerk Hospital Ángeles México. De
praktijk huurt een speciaal ingerichte ruimte in het
ziekenhuis en heeft de capaciteit om dagelijks tot 50
patiënten te behandelen. Het team bestaat uit 30
medewerkers, waaronder technici, verpleegkundigen
en spoedeisendehulpartsen. Ten tijde van het bezoek
behandelde de kliniek ongeveer 30 patiënten per dag
en beschikte zij al over gespecialiseerde
revalidatieapparatuur. De praktijk van Dr. Campos
biedt hoogwaardige fysiotherapeutische zorg aan
mensen met chronische pijnklachten.

Gespecialiseerde klinieken

Financiële ondersteuning voor zorgverleners

opzichte van traditionele kredietverlening had ervaren. De
belangrijkste onderscheidende factoren waren duidelijk:
een snelle afhandeling, geen aanbetaling, sterk
relatiebeheer en fiscale voordelen door de apparatuur te
leasen in plaats van aan te schaffen. Deze voorwaarden
sloten veel beter aan bij de kasstroomrealiteit van een
medische praktijk dan de financieringsmogelijkheden die
banken aanboden. De financiering werd gebruikt voor de
aanschaf van extra revalidatieapparatuur, waardoor de
kliniek meer patiënten met chronische pijn en lichamelijke
beperkingen kon behandelen.
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Ondanks een sterke operationele basis liep de
kliniek tegen een grens aan wat betreft haar
patiëntencapaciteit. Voor verdere uitbreiding was
extra revalidatieapparatuur nodig, maar traditionele
financiering via lokale banken en niet-bancaire
financiële instellingen bracht aanzienlijke
uitdagingen met zich mee: lange doorlooptijden,
uitgebreide documentatie-eisen, hoge
aanbetalingen en het ontbreken van relevante
fiscale voordelen. Deze beperkingen maakten het
voor een gespecialiseerde kliniek moeilijk om snel te
groeien en tegelijkertijd financieel efficiënt te blijven
opereren. Dr. Campos koos voor Lease MD nadat hij
zelf de voordelen van equipment leasing ten -

Flexibelere financieringsoplossing

"Lease MD helped us stand tall during the
pandemic — offering payment facilities and a
three-month deferral when we needed it most.”

De impact was aanzienlijk. Na de aanschaf van de nieuwe
apparatuur steeg de dagelijkse omzet met 50%, van MXN
20.000 naar MXN 30.000. Deze groei werd gedreven
door de grotere capaciteit van de kliniek om meer
patiënten te behandelen. Naast de financiële resultaten
bewees de samenwerking met Lease MD ook haar
waarde tijdens de COVID-19-pandemie. De financier bood
destijds een betalingsuitstel van drie maanden, waardoor
de kliniek de broodnodige financiële ademruimte kreeg in
een periode van grote onzekerheid voor zorgverleners
wereldwijd.
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